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Эпилог

Вступление
Интернет-коммерция сегодня – это писк моды, это одно из самых динамичных направлений бизнеса и в России, и в Украине, и в большинстве остальных стран СНГ. И все мы с трепетом смотрим на успешных и известных Интернет-бизнесменов, отчаянно хотим стать такими же, как они, но не знаем, как нам это сделать…
Как и что нужно делать, чтобы Интернет стал для нас не только домом и офисом, но и хорошеньким аккуратненьким кошельком.

Знания о «как» и «что» приходят с опытом, после того как десять раз ткнешься в закрытую дверь, а только потом догадаешься, что она открывается на себя, после того как потратишь пару лет, досконально изучая неприметные на первый взгляд особенности, после того, как усилием воли в очередной раз заставишь себя искать ответ на очередной вопрос…
Эта книга призвана упростить вам жизнь и сохранить ваш лоб от лишних шишек и ушибов. Детальная инструкция «как» делать и «что» делать шаг за шагом, дабы стать успешным Интернет-бизнесменом, появилась, наверное, впервые. И она проведет вас от самого начального «не знаю» к самому финальному «щас я всем объясню», даже если вы только вчера научились работать в Word’е, абсолютно не профи в Интернет, и умеете только проверять там свою почту.
Что нужно иметь вам, чтобы воспользоваться этой книгой?

- Доступ в Интернет

Что нужно знать вам, чтобы воспользоваться этой книгой?

- Быть обычным пользователем и уметь в тот Интернет ходить да по сайтам лазить
Большего – и не нужно. Все остальное мы обсудим здесь
Итак, в бой, коллега!
Это демо версия книги, включающая содержание и введение.
Полную версию книги Вы можете приобрести в интернет-магазине

http://eftel.ru/shop – Книжный мир. Вот по этому адресу –

http://eftel.ru/shop/i_biznes.html  - Личный Интернет бизнес с нуля.
	Книжный мир – здесь Вы можете купить уникальные Авторские Руководства и книги - Своё дело, Сделай сам, Красота и Здоровье, Сайтостроение и Раскрутка, Научная и Автотематика, Фантастика и Детектив, и многое другое. Уникальная дважды интегрированная партнёрская программа - получайте до 30% от объёмов продаж (подробнее).

Как жить в этом мире? Вопросы и ответы – от Школы Эффективного Лидера

Создай свой бизнес! – по материалам Школы Своего Дела

Официальные новости Lexus – достижения и новые автомобили Лексус
Блог Эфтель – поездки на машине к морю, аппаратура хай-тэк, SEO, интернет, интересное!
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